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Anlagen in der gebundenen Vorsorge

Grundsatzlich besitzt die Schweiz mit dem Drei-Séulen-Konzept ein solides Vorsorgesystem.
Aufgrund der steigenden Lebenserwartung und dem fehlenden Nachwucht ist die Altersvorsorge nicht
mehr sichergestellt. Das Verhaltnis des Beitragszahlers zum Rentenbeziiger fuhrt zu Defiziten in der
AHV. Da der obligatorische Umwandlungssatz nicht mehr den heutigen Lebenserwartungen
entspricht, findet eine Umverteilung von Beitragszahler zu Rentenbeziiger im BVG statt. Die ersten
beiden Saulen stehen vor grossen Herausforderungen, da die finanzielle Situation der zukUinftigen
Rentnerinnen und Rentner zunehmend bedenklicher wird. Deshalb nimmt die dritte Saule eine immer
zentralere Rolle fur die Altersvorsorge ein.

Ein Grossteil der in der Schweiz lebenden Erwerbstatigen zahlen zwar in die dritte S&ule ein, jedoch

werden haufig nur klassische Vorsorgekonten oder Versicherungspolicen mit festem Zins ausgewahlt.
Es werden hohe Summen verschenkt, da die Mdglichkeiten in Wertschrifteninvestitionen nicht in
Betracht gezogen werden.

Aus diesem Grunde wird in der vorliegenden Arbeit folgende Forschungsfrage untersucht:

Warum besteht eine zdgerliche Haltung gegeniiber Anlagen im Bereich der privaten
gebundenen Vorsorge?

Ziel der Arbeit ist es, zu untersuchen, warum ein Grossteil der erwerbstéatigen Personen, die in der
Schweiz leben, zurlickhaltend mit Investitionen in Anlagefonds im Vorsorgebereich sind und was
mdgliche Lésungsansatze sind, damit sich mehr Menschen mit Anlagen im Vorsorgebereich
auseinandersetzen. Nach der Auswertung in Form einer qualitativen Inhaltsanalyse haben sich
folgende Erkenntnisse herauskristallisiert:

Ein eingangiger Grund liegt in der Kurzfristigkeit. Wenn der Anlagehorizont zu kurz ist, werden keine
Anlagen getatigt und es wird von Finanzinstituten davon abgeraten.

Ein weiterer Grund bezieht sich auf die Unerfahrenheit und die Unwissenheit von Kunden. Aufgrund
der Komplexitat des Anlagegeschéaftes besteht Zurtickhaltung bei Investitionen in Wertschriften,
insbesondere mit hart angesparten Vorsorgegeldern.
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Hinzu kommt, dass viele Personen negative Erfahrungen im Anlagebereich gemacht haben. Dies ist
ein grosses Hindernis, dass nur mit sauberer Aufklarung umgangen werden dann. Was auch gleich
zum néachsten Zusammenhang fuhrt. Der Kundenberater muss die Thematik ansprechen und diese
dem Kunden in verstandlicher Weise naherbringen. Ohne eine kompetente Beratung, kénnen die
zurlickhaltende Einstellung und allfallige Zweifel nicht aus der Welt geschaffen werden.

Ein Losungsansatz besteht somit in der Aus- und Weiterbildung des Personals. Da diese ein zentraler
Bestandteil zwischen dem Kunden und dem Anlagegeschéft bilden.




