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Agenda

● über die Organisation

● Geschäftsauswirkungsanalyse

● Herausforderungen – B2B Verkauf

● re-enter; re-occupy; re-imagine

● und nicht vergessen…



über die Organisation

HQ USA
>120’000 MA

300MA in der Schweiz
8 Standorte in der Schweiz

F&S
Building Management
Building Automation

Digital Solution (OpenBlue)

16MA
Pfäffikon, Egerkingen, Bern,

Brig, Meyrin, Manno
10 Project Sales
4 Service Sales

4 Sales BMS, BMA, DS



Geschäftsauswirkungsanalyse
● Arbeitsplatz einrichten, 
Drucker, Scanner, Papier, 
Kuvert, Software

● Offerten erstellen, 
validieren und freigeben

● Bestellungen 
entgegennehmen, Verträge 
unterschreiben



Herausforderungen – B2B Verkauf



re-enter; re-occupy; re-imagine

Morgens

Abends



Fazit

 Planen – was hat bedeutet eine Pandemie für das Business

 Adaptieren – Anpassungen vornehmen

 Analysieren und justieren



und nicht vergessen…

Kunden und Mitarbeiter schätzen virtuelles Kaffeetrinken
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